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1. Цели документа
Настоящий порядок определения инвестиционного профиля клиента (далее - Порядок) Акционерного общества «ИК «Питер Траст» (далее – Управляющий) разработаны в соответствии с требованиями нормативного документа ЦБ РФ N 482-П «Положение о единых требованиях к правилам осуществления деятельности по управлению ценными бумагами, к порядку раскрытия управляющим информации, а также требованиях, направленных на исключение конфликта интересов управляющего», Базовым стандартом совершения, управляющим операций на финансовом рынке, разработанном на основании части 2 статьи 5 Федерального закона от 13 июля 2015 года №223-ФЗ «О саморегулируемых организациях в сфере финансового рынка» в соответствии с требованиями Указания банка России от 30 мая 2016 года №4026-У «О перечне обязательных для разработки саморегулируемыми организациями в сфере финансового рынка, объединяющими брокеров, дилеров, управляющих, депозитариев, регистраторов, базовых стандартов и требованиях к согласованию ожидаемой доходности их содержанию, а так же перечня операций (содержании видов деятельности) на финансовом рынке, подлежащих стандартизации в зависимости от вида деятельности финансовых организаций», утвержденных Банком России 16.11.2017 (далее - Базовый стандарт) и иными нормативными правовыми актами Российской Федерации.
 Настоящий Порядок разработан в целях определения инвестиционного профиля Клиента и перечень сведений необходимых для его определения, а так же  обеспечения соответствия риска портфеля Клиента допустимому уровню, соответствующему инвестиционному профилю Клиента, возможных убытков, связанных с доверительным управлением ценными бумагами и денежными средствами, которые способен нести Клиент.

Порядок разработан в целях обеспечения надлежащего доверительного управления ценными бумагами и денежными средствами Клиента для достижения целей Клиента при соответствии уровню риска возможных убытков, связанных с доверительным управлением ценными бумагами и денежными средствами, которые способен нести Клиент.
Порядок распространяется на инвестиционные операции, осуществляемые в рамках лицензии профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление деятельности по управлению ценными бумагами и (или) заключения договоров, являющихся производными финансовыми инструментами.
2.Термины и определения
Доверительный управляющий – Акционерное общество «Инвестиционная Компания «Питер Траст» (далее- Компания);
         Имущество – ценные бумаги и денежные средства, предназначенные для совершения сделок с ценными бумагами и (или) заключения договоров, являющихся производными финансовыми инструментами, передаваемое в доверительное управление, а также полученное Управляющим в процессе доверительного управления;

         Доверительное управление – деятельность Управляющего по управлению Имуществом Клиента, осуществляемая на основании заключаемого между Клиентом и Управляющим Договора ДУ после передачи Имущества в доверительное управление Управляющему;
         Инвестиционный профиль Клиента – инвестиционные цели Клиента для конкретного Инвестиционного горизонта и риск возможных убытков, связанных с доверительным управлением ценными бумагами и денежными средствами, который клиент способен нести;
Инвестиционный горизонт – период времени, за который определяются ожидаемая доходность и допустимый риск. Инвестиционный горизонт не может превышать срок действия Договора ДУ;
        Допустимый риск- максимальная величина возможных убытков, связанных с доверительным управлением, которые способен нести Клиент, не являющийся квалифицированным инвестором, выраженная в % от суммы инвестированного в стратегию имущества;

Фактический риск – риск возможных убытков, связанных с доверительным управлением, который несет Клиент за определенный период времени (включает в себя риск убытков, в том числе риск изменения стоимости актива).
         Клиент, Учредитель управления – юридическое или физическое лицо, намеренное заключить или заключившее с Управляющим договор доверительного управления.
Портфель – совокупность имущества Клиента, находящегося в доверительном управлении по одному договору доверительного управления.
        Ожидаемая доходность – доходность стратегии доверительного управления, которую Управляющий рассчитывает достичь к моменту окончания Инвестиционного горизонта, и на которую ориентируется Клиент при выборе стратегии доверительного управления, в % годовых;
Срок инвестирования - период времени, на который Клиент планирует передать принадлежащие ему активы в доверительное управлении. 
          Индивидуальная стратегия ДУ - один из типов (видов) условий доверительного управления, при котором доверительное управление Имуществом конкретного клиента осуществляется по согласованным между Управляющим и Учредителем управления в индивидуальном порядке правилам и принципам формирования состава и структуры Имущества;
        Анкета для определения Инвестиционного профиля клиента (далее-Анкета) – приложение к настоящему Порядку в виде опросного листа. В котором Клиент указывает необходимые сведения для определения своего Инвестиционного профиля.

Валюта расчета портфеля(далее- Валюта портфеля)- валюта, указанная Клиентом для определения инвестиционного профиля и используемая для переоценки активов Клиента с целью расчета результатов управления в течение Инвестиционного горизонта.
3. Порядок определения инвестиционного профиля Клиента
          До начала совершения сделок по договорам доверительного управления Управляющий определяет инвестиционный профиль и/или индивидуальный Инвестиционный профиль клиента, а также информирует Клиента о рисках в соответствии с требованиями нормативных актов Банка России, базовых стандартов и внутреннего стандарта (стандартов) саморегулируемой организации, членом которой является Управляющий.
Инвестиционный профиль Клиента определяется на основании следующих принципов:
· инвестиционный профиль определяется по каждому договору доверительного управления, заключенному с Клиентом;
· инвестиционный профиль определяется по каждому Клиенту вне зависимости от количества договоров доверительного управления, заключенных с ним;
· инвестиционный профиль определяется по группе договоров доверительного управления, заключенных с Клиентом;
       Инвестиционный профиль определяется Управляющим при заключении первого договора с Клиентом. При заключении каждого последующего договора управляющий информирует клиента о договорах, на которые распространяется его инвестиционный профиль, способом, предусмотренным в договоре доверительного управления.
       Инвестиционный профиль Клиента определяется как совокупность показателей:

· ожидаемая доходность;

· инвестиционный горизонт;

· допустимый риск (для неквалифицированных инвесторов).
Инвестиционный профиль клиента - физического лица определяется Компанией из предоставленной ей информации, в том числе исходя из сведений:
· о возрасте физического лица; 
· о примерных среднемесячных доходах и среднемесячных расходах за последние 12 месяцев, источников доходов, а также о сбережениях физического лица; 

· об опыте и знаниях физического лица в области инвестирования. 

Инвестиционный профиль клиента - юридического лица определяется Компанией из предоставленной ей информации, в том числе исходя из сведений:
· об информации о прибылях и убытках юридического лица за предыдущий финансовый год;
· об информации о квалификации специалистов казначейства или иного подразделения, отвечающего за инвестиционную деятельность клиента.
       Требования, предусмотренные для определения инвестиционных профилей физических и юридических лиц, не применяются в отношении клиентов Компании, признанных квалифицированными инвесторами.
       Инвестиционный профиль определяется на основе предоставляемой Клиентом информации, в форме анкеты представленной в Приложении 1а-1г к настоящему Порядку.
Информация представляется Клиентом в виде заполненных и подписанных анкет (для определения инвестиционного профиля, а также прилагаемых к анкетам документов. Критерии оценки, представленной Клиентом информации и условия определения инвестиционного профиля, определяются в соответствии с Приложениями 2а-2в) к настоящему Порядку.
Сформированный инвестиционный профиль предоставляется Клиенту для согласования и подписания. Инвестиционный профиль Клиента отражается Управляющим в документе (Приложение 1а-1г к настоящему Порядку), подписанном уполномоченным лицом Доверительного управляющего, составленном в бумажной форме и (или) в форме электронного документа в двух экземплярах, один из которых передается (направляется) Клиенту, другой подлежит хранению. 

       Управляющий не проверяет достоверность сведений, представленных Клиентом для определения инвестиционного профиля Клиента.
       Инвестиционный профиль Клиента, признанного квалифицированным инвестором в силу закона или Управляющим, определяется на основании представленной Клиентом информации об ожидаемой доходности и инвестиционном горизонте (предполагаемом сроке инвестирования).
Инвестиционный профиль клиента, не являющегося квалифицированным инвестором, определяется управляющим на основании следующих сведений, предоставленных клиентом:
1) в отношении клиента – физического лица,  в  том  числе  физического  лица,
            являющегося индивидуальным предпринимателем: 
· предполагаемые цель и сроки инвестирования; возраст физического лиц;
· примерные среднемесячные доходы и примерные среднемесячные расходы физического лица за последние 12 месяцев;
· сведения о сбережениях физического лица;
· сведения об опыте и знаниях физического лица в области инвестирования;
2) в отношении клиента – юридического лица, являющегося коммерческой организацией:
· предполагаемые цель и сроки инвестирования, а также не менее трех категорий из       следующих категорий сведений:
· соотношение собственных оборотных средств к запасам и затратам, определенное на основании последней бухгалтерской отчетности юридического лица;  

· соотношение чистых активов к объему средств, передаваемых в доверительное управление;
· наличие специалистов или подразделения, отвечающих за инвестиционную деятельность в юридическом лице;
· наличие операций с различными финансовыми инструментами за последний отчетный
· год;
· среднегодовой объем активов, предполагаемых к возврату из доверительного управления, по отношению к среднегодовому объему активов, находящихся в доверительном управлении;
· планируемая периодичность возврата активов из доверительного управления в течение календарного года;
· предельный размер убытка, который клиент считает допустимым (по каждому договору либо по группе договоров);
· иных сведений.
3) в отношении клиента – юридического лица, являющегося некоммерческой организацией, - предполагаемые цель и сроки инвестирования, дополнительные условия и ограничения, которые необходимо будет учитывать при доверительном управлении (при наличии), а также не менее трех категорий из следующих категорий сведений:
· наличие специалистов или подразделения, отвечающих за инвестиционную деятельность в юридическом лице;
· наличие операций с различными финансовыми инструментами за последний отчетный
· год;
· планируемая периодичность возврата активов из доверительного управления в течение календарного года;
· предельный допустимый риск за весь срок инвестирования (по каждому договору либо по группе договоров);
· размер (объем) активов, планируемых к передаче в доверительное управление, а также периодичность их передачи в доверительное управление.
      До начала совершения сделок по договору доверительного управления управляющий

информирует клиента о том, что управляющий не гарантирует достижения ожидаемой доходности, определенной в инвестиционном профиле.
       Управляющий разъясняет, что риск составления инвестиционного профиля Клиента на основании предоставленной им недостоверной информации, а также непредставления информации об изменении данных для актуализации его инвестиционного профиля, лежит на самом Клиенте.
      Доверительное управление денежными средствами и/или ценными бумагами возможно только в случае получения согласия Клиента с определенным для него Инвестиционным профилем (Приложение 3).
      Согласие Клиента с его Инвестиционным профилем может быть получено Управляющим в

письменном виде на бумажном носителе в офисе Организации или посредством почтовой  связи или электронной связи (электронной почты, личного кабинета (при наличии), договора ЭДО (при наличии). Согласие должно быть получено до начала осуществления доверительного управления инвестиционным портфелем Клиента.

· получение согласия посредством почтовой связи:

при отправлении документов почтовым отправлением, документ считается полученным адресатом по истечении срока на доставку корреспонденции, предусмотренного соответствующими правилами почтовой связи, утвержденными действующим законодательством в предусмотренном порядке, увеличенного на 3 (три) рабочих дня.
Бездействие адресата в части неосуществления действий по получению корреспонденции от органов почтовой связи не может служить основанием для признания факта ненадлежащего уведомления адресата и/или ненадлежащего исполнения Управляющим своих обязательств в части направления документов;
· получение согласия по электронным средствам телекоммуникационных каналов связи с использованием электронной подписи.
        Клиент вправе заявить письменные возражения относительно определенного Управляющим Инвестиционного профиля в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты получения документов,   содержащих Инвестиционный профиль Клиента. В случае если письменные возражения Клиента относительно определенного Управляющим Инвестиционного профиля не будут получены Управляющим в течение вышеуказанного срока, то определенный Управляющим Инвестиционный профиль Клиента будет считаться согласованным Клиентом. Заключение Клиентом договора ДУ до истечения вышеуказанного срока также означает согласие Клиента с определенным Управляющим Инвестиционным профилем Клиента.
      Если это предусмотрено Договором доверительного управления с Клиентом, Управляющий осуществляет пересмотр Инвестиционного профиля Клиента по истечении Инвестиционного горизонта, определенного в действующем Инвестиционном профиле, и при наличии оснований.

  Управляющий обязан получить согласие Клиента.
         Управляющий не осуществляет управление активами Клиента в случае отсутствия согласия Клиента с определенным инвестиционным профилем.

         В последующем Управляющий осуществляет доверительное управление ценными бумагами и денежными средствами Клиента, принимая все зависящие от него разумные меры, исходя из установленного инвестиционного профиля Клиента. 

                     4. Определение инвестиционного горизонта
Инвестиционный горизонт определяется Управляющим исходя из периода времени, за который Клиент желает достичь ожидаемую доходность при определенном риске на основе инвестиционных целей Клиента, так чтобы он не превышал срок, на который Клиент готов передать активы в доверительное управление, и одновременно способствовал бы достижению других целей инвестирования Клиента.
При этом инвестиционный горизонт не может превышать срок, на который заключается договор доверительного управления.
         В случае если срок Договора доверительного управления превышает инвестиционный горизонт, определенный в Инвестиционном профиле Клиента, Управляющий определяет ожидаемую доходность и допустимый риск за каждый инвестиционный горизонт, входящий в срок Договора.
         Инвестиционный горизонт всегда определяется как 1 год, если Договор доверительного управления не заключен на более короткий срок.
Доверительный управляющий устанавливает инвестиционный горизонт в соответствии с уровнем допустимого риска. Если по истечении инвестиционного горизонта договор доверительного управления продолжает действовать, то при наличии убытков Управляющий имеет право пересмотреть профиль риска Клиента для нового инвестиционного горизонта, таким образом, чтобы реализованный и потенциальный риски в совокупности не превышали допустимого риска клиента.
5. Определение значения допустимого риска Клиента
        Допустимый риск – это риск возможных убытков, связанных с доверительным управлением, который способен нести Клиент, не являющийся квалифицированным инвестором, выраженная в % от стоимости инвестиционного портфеля за определенный период времени (инвестиционный горизонт).
          Допустимый риск Клиента определяется Управляющим в разрезе каждого инвестиционного портфеля.

Допустимый риск Клиента определяется Управляющим на основе сведений о приемлемом уровне риска Клиента, полученных от этого Клиента и отраженных в Анкете для определения инвестиционного профиля Клиента (Приложение 1а-1г к настоящему Порядку), и значения риска, который способен нести этот Клиент, и прочих сведений, указанных в Приложении 1а-1г. 
Допустимый риск Клиента для заданного инвестиционного горизонта указывается в инвестиционном профиле Клиента и может быть выражен в виде абсолютной либо относительной величины.

В зависимости от итогового коэффициента, полученного Клиентом, не являющимся квалифицированным инвестором, при заполнении анкеты (Приложение 1а-1г), и ответа на вопрос анкеты об инвестиционных целях, ему присваивается группа риска - консервативная, умеренного уровня риска, высокого риска / агрессивная.

          Допустимый риск Учредителя управления определяется Управляющим как наименьшая из следующих величин:

· «Относительная величина допустимого риска», установленная Учредителем управления в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения 1а-1г к настоящему Порядку);

· «Относительная величина допустимого риска Учредителя управления, рассчитанная Управляющим на основе итогового коэффициента допустимого риска».

С учетом «Абсолютной величины допустимого риска», установленной Учредителем управления в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (в случае ее установления).
         Показатели «Относительная величина допустимого риска» и «Абсолютная величина допустимого риска» определяются Учредителем управления самостоятельно в соответствии с настоящим Порядком и отражаются в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения 1а-1г к настоящему Порядку). Показатель «Абсолютная величина допустимого риска» устанавливается по желанию Учредителя управления в случае, если показатель «Относительная величина допустимого риска» установлен Учредителем управления в размере более 100%.

         «Относительная величина допустимого риска» - это предельный допустимый размер убытка Учредителя управления в процентах к стоимости имущества Учредителя управления, находящегося в доверительном управлении. Стоимость имущества, находящего в доверительном управлении, определяется в соответствии с методикой, установленной в разделе 4 Договора доверительного управления, заключенного между Управляющим и Учредителем управления. «Абсолютная величина допустимого риска» - это предельный допустимый размер убытка Учредителя управления (в рублях):

· для Учредителя управления – юридического лица – это размер убытка (в рублях), при котором Учредитель управления в состоянии осуществлять деятельность (в т.ч. своевременно и в полном объеме исполнять все взятые обязательства), и/или при котором выполняются нормативные (в том числе лицензионные) требования государственного регулирующего органа.

· для Учредителя управления – физического лица – это размер убытка (в рублях), при котором Учредитель управления в состоянии осуществлять жизнедеятельность (в т.ч. своевременно и в полном объеме исполнять все принятые обязательства).

   «Относительная величина допустимого риска Учредителя управления, рассчитанная       Управляющим на основе итогового коэффициента допустимого риска»:

       В Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения 1а-1г к настоящему Порядку) Учредитель управления отражает определенные сведения о себе. По отдельным сведениям, установлены варианты ответов и соответствующие каждому варианту коэффициенты допустимого риска. Путем сложения коэффициентов допустимого риска по каждому параметру, выбранному Учредителем управления при заполнении Анкеты для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления, ( Приложения 1а-1г к настоящему Порядку), для которого установлен соответствующий коэффициент, определяется «Итоговый коэффициент допустимого риска Учредителя управления».

     В зависимости от величины итогового коэффициента допустимого риска Управляющий определяет относительную величину допустимого риска Учредителя управления:
    Группа риска определяется на основании следующего алгоритма и определяет итоговый коэффициент и соответствующий ему уровень риска:

	Допустимый риск
	Итоговый коэффициент

	
	Физические лица
	Юридические лица

	Консервативный 
	0-8
	0-5

	Умеренный уровень риска 
	9-15
	6-8

	Агрессивный 
	16-20
	10-20


       Присваиваемая Клиенту группа риска не может быть выше по уровню, чем Группа риска, соответствующая ответу Клиента на вопрос Анкеты про инвестиционные цели:
	Группа риска/Риск профиль
	Физические лица
	Юридические лица

	Консервативный (низкий уровень риска)
	Основная цель сохранить капитал.
	Сохранение капитала и высокой ликвидности.

	Умеренный уровень риска
	Стремление получить доход, выше, чем по вкладам.
	Получение дохода выше, чем депозит в 10 крупнейших банков.

	Агрессивный уровень риска
	Получение максимального дохода. Готов мириться со значительными рисками.
	Получение максимального дохода. Готов мириться со значительными рисками.


        В соответствии с присвоенной группой риска Клиенту присваивается уровень риска как максимальное из возможных значений Допустимого риска, при этом Клиент сможет самостоятельно указать желаемую величину допустимого риска, но не выше, чем в рамках присвоенной группе риска:

	Группа риска/Риск профиль
	Величина допустимого риска

	консервативная
	Убытки Клиента на Инвестиционном горизонте с вероятностью 99% не превысят 10% от стоимости портфеля

	умеренная
	Убытки Клиента на Инвестиционном горизонте с вероятностью 99% не превысят 15% от стоимости портфеля

	агрессивная
	Убытки Клиента на Инвестиционном горизонте с вероятностью 99% не превысят 20% от стоимости портфеля


                   Если риск Учредителя управления стал превышать допустимый риск, определенный в

Инвестиционном профиле Учредителя управления и договором доверительного управления или приложениями к нему предусмотрены ограничения в отношении действий Управляющего, которые необходимы для снижения риска, Управляющий уведомляет об этом Учредителя управления не позднее дня, следующего за днем выявления такого превышения в порядке, установленном договором доверительного управления. В этом случае, по письменному требованию Учредителя управления Управляющий обязан привести управление ценными бумагами и денежными средствами этого Учредителя управления в соответствие с его инвестиционным
6.Определение ожидаемой доходности
Определение ожидаемой доходности инвестирования осуществляется уполномоченными сотрудниками Управляющего исходя из экспертной оценки сложившейся на рынке конъюнктуры, инвестиционного горизонта и допустимого риска Клиента. Значение ожидаемой доходности отражается в профиле риска Клиента.

Ожидаемая доходность устанавливается в относительном выражении в процентах годовых.

Ожидаемая доходность определяется Управляющим аналитическим методом, с учетом фактических данных о ценах финансовых инструментов, являющихся разрешенными объектами инвестирования в соответствии с Инвестиционной декларацией( далее исторические данные), а также разумным экспертным прогнозом на возможное будущее поведение стратегии ДУ и факторы, могущие повлиять на него.

Ожидаемая доходность – это доходность от доверительного управления, которую Клиент рассчитывает получить на инвестиционном горизонте с учетом его инвестиционной перспективы после вознаграждения Управляющего.
При определении инвестиционных профилей Клиентов ожидаемая доходность может быть установлена как (профили доходности) «консервативная», «умеренная», «агрессивная». 
Ожидаемая доходность для каждого из указанных выше профилей имеет следующие характеристики: 
	Ожидаемая доходность/Риск профиль
	Реальная величина (с учетом инфляции), годовых
	Номинальная величина (при инфляции в 8% годовых), годовых

	Консервативная
	2-4%
	10-12%

	Умеренная
	3-6%
	11-14%

	Агрессивная
	10%-15%
	16-20%


Учитывая условия неопределенности при ожидании уровня инфляции, Управляющий ориентируется на реальную величину ожидаемой доходности. 
Договором с Клиентом может быть установлен иной порядок определения ожидаемой доходности. В этом случае инвестиционный профиль Клиента должен содержать описание такого порядка. 
Ожидаемая доходность устанавливается исходя из риска, который способен нести клиент (допустимого риска) и его перспективы инвестиций. Данные параметры определяются Управляющим по итогам заполнения Клиентом анкеты по инвестиционному профилированию.
При наличии по стратегии ДУ достаточного количества фактических (исторических) данных Управляющий проверяет статистическую обоснованность размера ожидаемой доходности.

           Ожидаемая доходность стратегии ДУ определяется Управляющим аналитическим методом, с учетом фактических данных о ценах финансовых инструментов, являющихся разрешенными объектами инвестирования в соответствии с Инвестиционной декларацией стратегии ДУ (далее - исторические данные), а также разумным экспертным прогнозом на возможное будущее поведение стратегии ДУ и факторы, могущие повлиять на него.

Ожидаемая доходность портфеля – это взвешенная сумма ожидаемых доходностей активов, входящих в портфель. При этом вес ожидаемой доходности каждого актива определяется как доля рыночной стоимости отдельного актива в общей рыночной стоимости портфеля.

             n
mp = ∑ xi *mi
        i=1

где Xi- доля общего вложения, приходящаяся на і-й актив;

mi- ожидаемая доходность і-ого актива, %;

mp- ожидаемая доходность портфеля, %.

           Клиентам, не признанным квалифицированными инвесторами, уровень ожидаемой доходности устанавливается согласно присвоенной им группе риска на основании сведений, указанной в анкете клиента и расчета Риск-профиля клиента, который доводится до сведения клиента.  При согласии с установленной доходностью клиент подписывает инвестиционный профиль.  

Клиенты, признанные квалифицированными инвесторами, указывают в анкете Ожидаемую доходность самостоятельно. При этом, ожидаемая доходность Клиента, указанная в его инвестиционном профиле, не накладывает на Управляющего обязанности по ее достижению и не является гарантией для Клиента. 

                                               7. Определение Фактического риска Клиента.
       Управляющий определяет фактический риск Клиента, не являющегося квалифицированным инвестором, при осуществлении доверительного управления активами клиента:

- по каждому договору доверительного управления этого Клиента;
- по всем договорам доверительного управления клиента совокупно.
        При этом фактический риск Клиента, рассчитываемый Управляющим, не должен превышать допустимый риск, определенный в Инвестиционном профиле Клиента.
В случае если по результатам проверки Управляющим установлено, что риск Клиента стал

              превышать допустимый риск, определённый в Инвестиционном профиле Клиента, и Договором доверительного управления предусмотрены ограничения в отношении действий Управляющего, которые необходимы для снижения риска, Управляющий уведомляет об этом Клиента не позднее дня, следующего за днем выявления такого превышения, в порядке, согласованном с Клиентом.
       Управляющий определяет фактический риск клиента с периодичностью, позволяющей своевременно выявлять несоответствие фактического риска допустимому риску, определенному в присвоенном ему инвестиционном профиле.
 Если в договоре доверительного управления не установлена периодичность, то Управляющий осуществляет проверку соответствия Фактического риска Допустимому риску не реже чем 1 раз в месяц, не позднее 5 (пяти) рабочих дней, следующих за днем окончания календарного месяца. Данная проверка не осуществляется в отношении Договоров, по которым от Клиента поступило уведомление о выводе всех активов из Управления.
Фактический риск Клиента рассчитывается по следующей формуле: 
Фактический риск, % = Финансовый результат / Среднеинвестированный капитал * 100
Финансовый результат = Оценка портфеля на дату контроля соответствия – Оценка портфеля на дату начала инвестиционного горизонта - стоимость передаваемого имущества за период инвестиционного горизонта + Стоимость возвращаемого имущества за период инвестицонного горизонта.
Среднеинвестированный капитал  рассчитывается по формуле:
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· i  -  номер очередного факта передачи /  возврата имущества;
· N –  общее количество фактов передачи / возврата имущества в отчетном периоде, а также факт фиксации результатов управления

[image: image2.wmf]N

i

,........,

1

=


· Ciввода/вывода - стоимость передаваемого или возвращаемого имущества («+» для передачи имущества, «-» для возврата имущества)
. Определяется на основании актов приема-передачи имущества.
· Δ   -  общее количество дней в периоде
· δi -  количество дней с даты ввода/вывода средств до конца периода
· Si  - общая стоимость имущества с учетом всех передач и возвратов
если i = 1, то 
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1 Для целей расчета вознаграждения уплата налогов за Учредителя управления в случаях, предусмотренных законодательством, приравнивается  к возврату части имущества из доверительного управления.
В случае если по результатам проверки Управляющим установлено, что Фактический риск превысил Допустимый риск, то Управляющий осуществляет действия в соответствии с договором доверительного управления.

           8. ПОРЯДОК ИЗМЕНЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОФИЛЯ УЧРЕДИТЕЛЯ

               УПРАВЛЕНИЯ

    Основаниями пересмотра Инвестиционного профиля Учредителя управления являются:

· изменение сведений о клиенте, которые используются при определении инвестиционного профиля  настоящего Порядка;

· изменение экономической ситуации в Российской Федерации, в том числе изменение ключевой ставки Банка России;

· внесение изменений в законодательство Российской Федерации, в том числе нормативные акты Банка России;

· внесение изменений в Базовый стандарт совершения управляющим операций на финансовом рынке", утвержденный Банком России;

· внесение изменений во внутренний стандарт (стандарты) саморегулируемой организации, членом которой является Доверительный управляющий (при наличии).

      В случае пересмотра Инвестиционного профиля Учредителя управления по указанным в ранее в  Порядке основаниям, Доверительный управляющий и Учредитель управления обязаны подписать новый Инвестиционный профиль Учредителя управления.

      В случае изменения информации, представленной Учредителем управления Доверительному управляющему в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения1а-1г к настоящему Порядку), Учредитель управления обязан не позднее 15 (Пятнадцати) календарных дней, следующих за днем таких изменений, проинформировать об этом Доверительного управляющего путем предоставления последнему Анкеты для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления с измененными данными. Если в результате изменения данных, указанных в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления, представляется невозможным дальнейшее управление имуществом Учредителя управления в соответствии с согласованным Сторонами Инвестиционным профилем Учредителя управления, Инвестиционный профиль Учредителя управления должен быть пересмотрен. В таком случае Стороны составляют и подписывают новый Инвестиционный профиль Учредителя управления.

     По согласованию с Доверительным управляющим Учредитель управления может внести изменения в данные об ожидаемой доходности и периоде времени, за который определяются ожидаемая доходность и допустимый риск (при неизменности остальных данных,  указанных в Анкете для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения 1а – 1г к настоящему Порядку). В таком случае Учредителем управления составляется и предоставляется Доверительному управляющему новая Анкета для определения Инвестиционного профиля Учредителя управления (Приложения 1а-1г к настоящему Порядку), на основе которой Сторонами составляется и подписывается новый Инвестиционный профиль Учредителя управления.
      С даты подписания Сторонами нового Инвестиционного профиля Учредителя управления, подписанный ранее Инвестиционный профиль Учредителя управления не применяется.

      Подписанием нового Инвестиционного профиля Учредителем управления выражает согласие с таким Инвестиционным профилем.
                                          9. Заключительное положение

Доверительный управляющий раскрывает настоящий Порядок, а так же изменения и дополнения к нему на своем официальном сайте в информационно – телекоммуникационной сети «Интернет» по адресу: http://piter-trust.ru/.

                                                                                    Приложение 1а                                                                                                                                                  

                                                                                                   к Порядку определения инвестиционного

                                                                                     профиля   Клиента  
            АНКЕТА ДЛЯ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОФИЛЯ

клиента - физического лица, не являющегося квалифицированным инвестором

	ФИО
	

	Контактный телефон:
	E-mail:

	Адрес регистрации, ИНН или СНИЛС:
	

	Возраст:

	От 18-30 лет
	

	От 31года до 45лет
	

	От 46до 60 лет
	

	Более 60
	

	Уровень дохода клиента (Укажите Ваш примерный среднемесячный доход за последние 12 месяцев

	До 100 тыс. рублей
	

	100-200 тыс. рублей
	

	200-500 тыс. рублей
	

	Более 500 тыс. рублей
	

	Наименование Вашего источника дохода(процентном соотношении к общей сумме Ваших доходов) за последние 12 месяцев

	Зарплата, пенсия, иной регулярный доход
	

	Дивиденды, доходы от участия в хозяйственных обществах
	

	Доходы от осуществления индивидуальной предпринимательской деятельности
	

	Доход от купли-продажи ценных бумаг и иных финансовых инструментов
	

	Укажите данные о Ваших сбережениях на дату заполнения Анкеты

	До 1 млн. рублей
	

	от 1 до 5 млн. рублей
	

	от 5 до 15 млн. рублей
	

	Больше 15 млн. рублей
	

	Укажите Ваши примерные среднемесячные расходы (в % от среднемесячного дохода) за последние 12 месяцев

	До 10%
	

	10-30%
	

	30-50%
	

	50-70%
	

	Больше 70%
	

	Инвестиционные цели.
Укажите, какой из нижеперечисленных вариантов наилучшим образом отвечает Вашим

инвестиционным целям:

	Мне необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб

сохранению и потенциальному росту капитала в будущем
	

	Мне необходим определенный уровень текущего дохода и одновременно прирост стоимости активов в целях получения дохода в будущем
	

	Текущий доход не требуется, основная задача — максимальный прирост стоимости активов
	

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	

	1-3 года
	

	3-5 лет
	

	5 и более лет
	

	Какова вероятность того, что Вы захотите изъять большую часть или всю инвестированную

сумму досрочно (до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	низкая
	

	средняя
	

	высокая
	

	Образование и инвестиционный опыт

	Среднее общее образование/ среднее профессиональное образование
	

	Высшее образование
	

	Ученая степень
	

	Опыт и знания в сфере финансовых инвестиций

	Финансовые инструменты
	

	Структурные продукты
	

	Доверительное управление
	

	Брокерское обслуживание
	

	Толерантность к риску/волатильности

Какой из ниже, перечисленных тезисов лучше всего отражает Ваши ожидания по доходности

	Я не хочу рисков, сохранность инвестиций важнее дохода.
	

	Меня устраивает поддержание покупательной способности моих инвестиций с

минимальным риском.
	

	Я готов принять умеренный риск инвестирования для достижения доходов,

превышающих уровень инфляции1
	

	Я готов принять значительный риск инвестирования для достижения доходов,

значительно превышающих уровень инфляции2
	

	Какой уровень изменения стоимости Ваших активов Вы допускаете?

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 10%
	

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 15%
	

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 20%
	

	Я готов к существенному снижению стоимости моих активов в расчете на последующий рост
	


1Показатель инфляции, определенный Росстатом за календарный месяц, предшествующий месяцу заполнения анкеты

(публикуется в сети Интернет по адресу: http://cbr.ru/)

2 То же

  Приложение 1 б                                                                                                                                                 

                                                                                                   к Порядку определения инвестиционного

                                                                                     профиля   Клиента  

            АНКЕТА ДЛЯ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОФИЛЯ

клиента - физического лица, являющегося квалифицированным инвестором

	ФИО
	

	Контактный телефон:
	E-mail:

	Адрес регистрации, ИНН или СНИЛС:
	

	Инвестиционные цели: Укажите, какой из нижеперечисленных вариантов наилучшим образом отвечает Вашим инвестиционным целям:

	Мне необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб

сохранению и потенциальному росту капитала в будущем
	

	Мне необходим определенный уровень текущего дохода и одновременно прирост стоимости активов в целях получения дохода в будущем
	

	Текущий доход не требуется, основная задача — максимальный прирост стоимости активов
	

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	

	1-3 года
	

	3-5 лет
	

	5 и более лет
	

	Какова вероятность того, что Вы захотите изъять большую часть или всю инвестированную

сумму досрочно (до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	низкая
	

	средняя
	

	высокая
	

	Ожидаемая доходность

	% годовых
	


 Приложение 1в                                                                                                                                                  

                                                                                                   к Порядку определения инвестиционного

                                                                                     профиля   Клиента  

            АНКЕТА ДЛЯ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОФИЛЯ
клиента – юридического лица, не являющегося квалифицированным инвестором

	Наименование:
	

	ОГРН
	ИНН

	Контактный телефон:
	E-mail:

	Основные финансовые показатели деятельности Клиента:

	Клиент предоставляет заверенную уполномоченным представителем Клиента копию

бухгалтерской (финансовой) отчетности Клиента за последний завершенный финансовый год

(либо квартал (в случае, если годовая бухгалтерская (финансовая отчетность) Клиентом не

составлялась в соответствии с законодательством Российской Федерации).

	Соотношение собственных оборотных средств к запасам и затратам, определенное на основании последней бухгалтерской отчетности 
	

	Соотношение чистых активов к объему средств, передаваемых в доверительное управление
	

	Инвестиционный опыт. Наличие специалистов или подразделений, отвечающих за инвестиционную деятельность

	Высшее образование
	

	Высшее экономическое образование/MBA
	

	степень/Наличие сертификатов СPА, CFM, CFD и
	

	Наличие операций с различными финансовыми инструментами за последний отчетный год
	

	Инвестиционные цели:

Укажите, какой из ниже, перечисленных вариантов наилучшим образом отвечает

инвестиционным целям Вашей Компании:

	необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб сохранению и

потенциальному росту капитала в будущем
	

	хочется иметь определенный уровень текущего дохода и одновременно получить от вложений потенциальный рост капитала и дохода в будущем
	

	текущий доход не требуется, основная задача — максимальное
	

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	

	1-3 года
	

	3-5 лет
	

	5 и более лет
	

	Какова вероятность того, что Вы захотите изъять большую часть или всю инвестированную

сумму досрочно (до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	низкая
	

	средняя
	

	высокая
	

	Толерантность к риску. Какой из ниже, перечисленных тезисов лучше всего отражает ожидания Компании по доходности

	Сохранность инвестиций важнее дохода
	

	Устраивает поддержание покупательной способности инвестиций с минимальным риском.
	

	Готовы принять умеренный риск инвестирования для достижения доходов, превышающих инфляцию
	

	превышения доходов над инфляцией
	

	Какой уровень изменений стоимости инвестированных активов допускает Компания?

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 10%
	

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 15%
	

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 20%
	

	Готовы к существенному снижению стоимости активов в расчете на последующий рост
	

	
	


          Приложение 1г                                                                                                                                                  

                                                                                                   к Порядку определения инвестиционного

                                                                                     профиля   Клиента  

            АНКЕТА ДЛЯ ОПРЕДЕЛЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОФИЛЯ

клиента – юридического лица,  являющегося квалифицированным инвестором

	Наименование:
	

	ОГРН
	ИНН

	Контактный телефон:
	E-mail:

	Основные финансовые показатели деятельности Клиента:
	

	Инвестиционные цели:

Укажите, какой из ниже, перечисленных вариантов наилучшим образом отвечает

инвестиционным целям Вашей Компании:

	необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб сохранению и

потенциальному росту капитала в будущем
	

	хочется иметь определенный уровень текущего дохода и одновременно получить от вложений потенциальный рост капитала и дохода в будущем
	

	текущий доход не требуется, основная задача — максимальное
	

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	

	1-3 года
	

	3-5 лет
	

	5 и более лет
	

	Какова вероятность того, что Вы захотите изъять большую часть или всю инвестированную

сумму досрочно (до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	низкая
	

	средняя
	

	высокая
	

	Ожидаемая доходность

	% годовых
	


Приложение 2а
Определение инвестиционного профиля Клиента – физического лица, не являющегося

квалифицированным инвестором, на основе баллов Анкеты Клиента (для определения инвестиционного профиля)

	возраст:
	Баллы

	От 18-30 лет
	3

	От 31года до 45лет
	2

	От 46до 60 лет
	1

	Более 60
	0

	Уровень дохода клиента (Укажите Ваш примерный среднемесячный доход за последние 12 месяцев

	До 100 тыс. рублей
	0

	100-200 тыс. рублей
	1

	200-500 тыс. рублей
	2

	Более 500 тыс. рублей
	3

	Наименование Вашего источника дохода(процентном соотношении к общей сумме Ваших доходов) за последние 12 месяцев

	Зарплата, пенсия, иной регулярный доход
	0

	Дивиденды, доходы от участия в 1хозяйственных обществах
	1

	Доходы от осуществления индивидуальной предпринимательской деятельности
	2

	Доход от купли-продажи ценных бумаг и иных финансовых инструментов
	2

	Балл выбирается исходя из источника дохода, имеющего максимальную долю в общей сумме

доходов Клиента

	Сумма  сбережениях на дату заполнения Анкеты

	До 1 млн. рублей
	0

	от 1 до 5 млн. рублей
	1

	от 5 до 15 млн. рублей
	2

	Больше 15 млн. рублей
	3

	Укажите Ваши примерные среднемесячные расходы (в % от среднемесячного дохода) за последние 12 месяцев

	До 10%
	4

	10-30%
	3

	30-50%
	2

	50-70%
	1

	Больше 70%
	0

	Инвестиционные цели. Определение инвестиционных целей Клиента.

	Мне необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб сохранению и потенциальному росту капитала в будущем
	0

	Мне необходим определенный уровень текущего дохода и одновременно прирост стоимости активов в целях получения дохода в будущем
	1

	Текущий доход не требуется, основная задача — максимальный прирост стоимости активов
	2

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	0

	1-3 года
	1

	3-5 лет
	2

	5 и более лет
	3

	Какова вероятность того, что Вы захотите изъять большую часть или всю инвестированную

сумму досрочно (до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	низкая
	0

	средняя
	1

	высокая
	2

	При выборе п.1 горизонт инвестирования не меняется, п.2 – уменьшается на одну позицию, п.3 – на две позиции.

	Образование и инвестиционный опыт

	Среднее общее образование/ среднее профессиональное образование
	1

	Высшее образование
	2

	Ученая степень
	3

	Опыт и знания в сфере финансовых инвестиций

	Финансовые инструменты
	2

	Структурные продукты
	4

	Доверительное управление
	3

	Брокерское обслуживание
	3

	Толерантность к риску/волатильности

Какой из ниже, перечисленных тезисов лучше всего отражает Ваши ожидания по доходности

	Я не хочу рисков, сохранность инвестиций важнее дохода.
	0

	Меня устраивает поддержание покупательной способности моих инвестиций с минимальным риском.
	1

	Я готов принять умеренный риск инвестирования для достижения доходов, превышающих уровень инфляции
	2

	Я готов принять значительный риск инвестирования для достижения доходов, незначительно превышающих уровень инфляции
	3

	Определение ожиданий клиента по предельному  изменения стоимости активов инвестора  

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 10%
	0

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 15%
	2

	Я допускаю снижение стоимости моих активов не более чем на 20%
	4

	Я готов к существенному снижению стоимости моих активов в расчете на последующий рост
	6

	Итого сумма баллов:
	


На основании расчета: 

Присвоен Риск-профиль (группа риска):

К – консервативный / У – умеренный /А – агрессивный.

Установлены:

расчетный уровень допустимого риска:

ожидаемая доходность:

	Ожидаемая доходность/группа риска
	Реальная величина (с учетом инфляции), годовых
	Номинальная величина (при инфляции в 8% годовых), годовых

	Консервативная
	2-4%
	10-12%

	Умеренная
	3-6%
	11-14%

	Агрессивная
	10%-15%
	16-20%


Приложение 2б
Определение инвестиционного профиля Клиента, являющегося квалифицированным

инвестором, на основе информации Анкеты Клиента (для определения инвестиционного профиля)

	Инвестиционные цели. Определение инвестиционных целей (на основе выбранного инвестором тезиса):

	К
	Мне необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб сохранению и потенциальному росту капитала в будущем

	У
	Мне необходим определенный уровень текущего дохода и одновременно прирост стоимости

активов в целях получения дохода в будущем

	А
	Текущий доход не требуется, основная задача — максимальный прирост стоимости активов

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	

	1-3 года
	

	5-5 лет
	

	5 и более лет
	

	Какова вероятность изъятия большей части или всей инвестированной суммы

досрочно ( до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	Низкая
	

	Средняя
	

	Высокая
	


Приложение 2в
Определение инвестиционного профиля Клиента – юридического лица, не являющегося

квалифицированным инвестором, на основе баллов Анкеты Клиента (для определения инвестиционного профиля)

	Основные финансовые показатели деятельности Клиента. Уровень финансовой независимости компании
	Баллы

	Абсолютная финансовая независимость

(стр.1210 < стр.1300 – стр.1100)
	2

	Нормальная финансовая независимость

(стр.1210 > стр.1300 – стр.1100 и стр.1210 < стр.1300-стр.1100+стр.1510)
	1

	Высокая степень финансовой зависимости

(стр.1210 > стр.1300-стр.1100+стр.1510 и стр.1210 < стр.1300-

стр.1100+стр.1510+стр.1520)
	0

	Инвестиционные цели

	необходим максимальный уровень текущего дохода, возможно, даже в ущерб сохранению и потенциальному росту капитала в будущем
	0

	Требуется иметь определенный уровень текущего дохода и одновременно получить от

вложений потенциальный рост капитала и дохода в будущем
	1

	текущий доход не требуется, основная задача — максимальное увеличение капитала
	2

	Горизонт инвестирования:

	До 1 года
	0

	1-з лет
	1

	3-5 лет
	2

	5 более лет
	3

	Какова вероятность изъятия большей части или всей инвестированной суммы

досрочно ( до истечения предполагаемого срока инвестиций)?

	Низкая
	0

	Средняя
	1

	Высокая
	2

	При выборе п.1 горизонт инвестирования не меняется, п.2 – уменьшается на одну позицию, п.3 – на две позиции.

	Инвестиционный опыт. Уровень образования сотрудников, отвечающих за инвестиционную деятельность Компании.

	Высшее образование
	1

	Высшее экономическое образование/MBA
	2

	Ученая степень/Наличие сертификатов СPА, CFM, CFD и
	3

	Опыт и знания в сфере финансовых инвестиций в сфере инвестиций  сотрудников Вашей компании

	Финансовые инструменты
	2

	Структурные продукты
	4

	Доверительное управление
	3

	Брокерское обслуживание
	3

	Толерантность к риску/волатильности

Какое из ниже, предложений лучше всего отражает ожидания Вашей Компании по доходности

	Сохранность инвестиций важнее дохода.
	0

	Устраивает поддержание покупательной способности инвестиций с минимальным

риском.
	1

	Готовы принять умеренный риск инвестирования для достижения доходов,

превышающих инфляцию
	2

	Готовы принять значительный риск инвестирования для достижения значительного

превышения доходов над инфляцией
	3

	Какой уровень изменения стоимости активов, переданных в ДУ, допускает Компания?

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 10%
	0

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 15%
	2

	Допускается снижение стоимости активов не более чем на 20%
	4

	Готовы к существенному снижению стоимости активов в расчете на последующий рост
	6

	Итого сумма баллов
	


На основании расчета: 

Присвоен Риск-профиль (группа риска):

К – консервативный / У – умеренный /А – агрессивный.

Установлены:

расчетный уровень допустимого риска:

ожидаемая доходность:

	Ожидаемая доходность/группа риска
	Реальная величина (с учетом инфляции), годовых
	Номинальная величина (при инфляции в 8% годовых), годовых

	Консервативная
	2-4%
	10-12%

	Умеренная
	3-6%
	11-14%

	Агрессивная
	10%-15%
	16-20%


Приложение 3
к Порядку определения  инвестиционного            профиля клиента

                                                                                    заполняется Управляющим

Инвестиционный профиль Клиента

Кому: _____________________________________________________________________________

                                 (Ф.И.О, или наименование юридического лица)

АО «ИК «Питер Траст» (лицензия профессионального участника рынка ценных бумаг на осуществление деятельности по управлению ценными бумагами №040-13124-001000 от 18 мая 2010 г. выдана Центральным Банком Российской Федерации), в соответствии с Положением Центрального Банка Российской Федерации от 03.08.2015 №482-П №О единых требованиях к правилам осуществления деятельности по доверительному управлению ценными бумагами, к порядку раскрытия управляющим информации, а так же требованиям, направленным на исключение конфликта интересов управляющего» в рамках заключенного в Вами Договора уведомляет Вас  о присвоении Вам следующего инвестиционного профиля 

	Инвестиционный горизонт 
	

	Допустимый риск в течение одного инвестиционного горизонта, в %
	

	Риск профиль
	

	Ожидаемая доходность от инвестирования, в % соотношении в годовом исчислении
	


Указанный выше инвестиционный профиль определен в связи:

	· Заключением с Вами Договор доверительного управления № _________ от _______г.

	· Изменением инвестиционного профиля, присвоенного Вам при заключении Договора доверительного управления №____________ от ________________г.


Клиент осознает и соглашается с тем, что:

Ожидаемая доходность, указанная в инвестиционном профиле Учредителя управления, не накладывает на Управляющего обязанности по ее достижению и не является гарантией или обязательством ее получения.

При продлении срока действия Договора в соответствии с п.10.2., новый Инвестиционный горизонт начинается с даты, следующей за датой окончания предыдущего Инвестиционного горизонта и каждый раз равен сроку, на который продлевается Договор.

         Описание допустимого риска: 

при осуществлении доверительного управления Управляющий стремится ограничить долю конкретного инструмента долей допустимого риска, указанного выше, с целью минимизации возможных потерь Учредителя.
Даю своё согласие, с инвестиционным профилем заключая договор доверительного управления. Данные, указанные в настоящей Анкете, подтверждаю:

Дата: «______» ______________г.

Клиент:                                                                            Управляющий:

Подпись: _______________/______________/         Подпись: ________________/__________/

М.П. (для юр. лиц)                                                    М.П.

Для информации:
Определение допустимого риска Клиента в соответствии с Итоговым коэффициентом:

	Клиенты - физические лица 

	Клиенты - юридические лица 

	допустимый риск 

	от 0-8 
	от 0-5
	консервативный

	от 9-15
	от 6-8 
	умеренный

	от 16-20
	от 10-20 
	агрессивный


	Присваиваемый Клиенту допустимый риск не может быть выше по уровню, чем допустимый риск, указанный Клиентом в Инвестиционном профиле (Инвестиционные цели Клиента): 


	
	допустимый риск не выше 

	Величина допустимого риска, % от суммы инвестиционного портфеля Клиента 

	□ защита капитала (минимум риска) 
	консервативный
	10%

	□ получение дохода (небольшие риски) 
□ получение существенного дохода (периодические риски) 
	умеренный
	15%

	□ получение максимального дохода (значительные риски) 
	агрессивный
	20%


В таблице представлены примеры коэффициента уровня риска активов, которые могут приобретаться Управляющим в рамках договора доверительного управления в зависимости от Допустимого риска, определенного в Инвестиционном профиле Клиента.

Портфель Клиента - активы, переданные Клиентом под управление на основании одного или нескольких договоров доверительного управления.
По результатам анализа информации, предоставленной клиентом в Анкете, Компания присваивает один из следующих профилей:

Профилю «консервативный» соответствуют рекомендуемые следующими активами:

a) Акции, входящие в список ценных бумаг, допущенных к торгам первого уровня листинга ПАО «Московская Биржа»,
b)  паи российских открытых и биржевых паевых инвестиционных фондов,
c)  деньги и валюты,
d)  облигации российских и международных эмитентов, которые имеют рейтинг уровня не ниже ВВ-/Ba3 хотя бы от одного из международных рейтинговых агентств (Standard & Poor’s, Fitch Ratings и Moody’s) либо эквивалентный рейтинг от российских рейтинговых агентств (не ниже ВВВ(RU) от АКРА и ruBBB от Эксперт РА), при этом учитывается рейтинг эмиссии, эмитента, лица, предоставившего гарантию, а также материнской структуры.

Профилю «умеренный» соответствуют рекомендуемые сделки со следующими

активами:

a) Акции, депозитарные расписки на акции и иные ценные бумаги на основе акций, кроме структурных нот1,

b) Паи российских открытых, биржевых и интервальных паевых инвестиционных фондов,
c)  паи или акции иностранных инвестиционных фондов,
d)  деньги и валюты,
e)  облигации российских и иностранных эмитентов,
f)  клиринговые сертификаты участия.

Профилю «агрессивный» соответствуют рекомендуемые сделки со следующими

активами:

a) Акции, депозитарные расписки на акции и иные ценные бумаги на основе акций,

b) паи российских открытых, биржевых, интервальных, закрытых паевых инвестиционных фондов,
c)  паи или акции иностранных инвестиционных фондов,
d)  деньги и валюты,
e)  облигации российских и международных эмитентов
f)  клиринговые и ипотечные сертификаты участия.
g)  производные финансовые инструменты,
h)  структурные ноты,
i)  все иные финансовые инструменты, не вошедшие в п.п. а) – h), соответствующие требованиям законодательства.
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�	 Для целей расчета вознаграждения уплата налогов за Учредителя управления в случаях, предусмотренных законодательство приравнивается  к возврату части имущества из доверительного управления 
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